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ALGUNAS CIFRAS CLAVE DE LA DISTRIBUCION DE RECAMBIOS

d son kos negocios dedicados a la distribucion
de recambics para el awlomavil

A Unas derecambios han desaparecido
en los uitimes 10 afos.

d de tiendas de recambios operan en 2022
&h comparacion con 2012

d de los distribuidores/iendas pertenacen & un grupo
yel 5an en Ml

a de los envios se suministran, como mucheo, en1hora

a es el tiempo medio de

las entregas alos talleres.

JEnel

&l 100% es propiedad de la familia

Fuenra: Gifd.

JEnel

el 100% es propiedad de |a familia

JEnel

de distribucidn la familia tiene el 100% de la propiedad.
dEnel de las empresas familiares de distribucidn
la familia tiene entre al 50% v al 99% de la propledad.
dEnel de las empresas familisres de distribucion
la familia tiene menos del 50% de la propiedad

JE de las empresas tamiliares de distribucion
estan dirigidas por la primera generacian

JE de las empresas familiares de disiribucicn
estan dirigidas por la segunda genaracian

JEL de distribucian
astan dirigidas porla tercera generacidn

LA OPINION DE LAS ENTIDADES

Creciendo

Carlos Martin, Secretario General de ANCERA

de 20275 con un crecimianto del 16% respecto al mismo perlo

do del afo anterior, Las previsiones para finalizar el aho es-
tan en tomo al 8%. Ademas, a medida que avanzan los meses los
daios son mas optimisias. 5i, sin perder de vista la inflacion
interanual, que impacta en 5 datos de forma directa,

L-J distribucién de recambios ha finalizado el primer trimestre

En este sanbido, aste o hleslros relos estdn principal-
mene ligados ala remabilidad. Los mérgenes, costes y gastos.
Inclusa cdmo trasladar todo esto al mercado. Por supuesto, unido
al crecimiento, obra de las cuestionas que més preccupan al sec
tor. Es dedr, vendear mas, desamollar nuevas lineas de producto o
incluso ofras dreas de mercado, como V1 o mota, Es precisamente
aqui donde nos fopamaos con los procesos, donde la digitaliza-
cidén, inventario o transporte también suponen un desatio, Un con-
junto de cuestiones que en definifiva enfocamos a la fidelizacion
y salisfaccion de nuestros clientes, donde ponemos el loco de
nuestro trabajo. En cuanto a preccupaciones, de nuevo la rentabi
lidad, con los costes @ inflacian, salaros, cambio de tarifas y méar
genas como protagonisias. H mercado lambién, en lormo al par
que circulante, su antigledad y tecnologia futura, por supuesto.

La concentracion, el suministro v las estrategias OEM son
otras de nuestras principabes inquietedes. Y, por supuesto, a
ncertidumbre, relativa a la economia, el poder adquisitivo, [
inflacion, la movilbdad fulura, politica... ¥, en muchos casos, al
future de nuestros negocios: ralevo, jubilacion, etc. Nuestra mi
sian principal en ANCERA es dafender v representar los inflereses
de nuestros asociados. En este senlido, nuestnos ejes institucional y
narmativo son fundamentaies. También tratamos de dar servidios de

ETARION

“LAS PREVISIONES PARA FINALIZAR EL
ANO ESTAN EN TORNO AL 8%. ADEMAS,
A MEDIDA QUE AVANZAN LOS MESES LOS
DATOS SON MAS OPTIMISTAS.”

valor afiadido, a partir del eje de comunicacidny del opemativo. Ofre-
cer informacidn relevante, desamollar informes que ayuden a fomar
miejores decisiones, ofrecer medios que ayuden a la gestion.., Enire
otros muchos servicios que implementamos en pro del recambista,
El dltimo, por ejemplo, ha side un servicio de busqueda de
licitaciones. Cusramos facilitar a nuestros socios la informacian
sobre aquellas subvenciones a las que puedan oplar. Ademds
de lormaciones, bolsa de empleo, la conversion del bastidor
en matricula o la distribucidén de etiquetas medioambieniales,
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1 Este porcentaje es la respuesta ala prequnta siguiente.
De todo lo qua e pide al taller,

Las cifras,
muy estables en los altimos 10 afos constatan que el nivel de
slock es muy aceplable v que tal como concluye la consullora
GiPA, la mayaria de liendas v distribuidores de recambios astan
haciende "encaje de bolillos” para poder sequir atendiendo los
pedidos con una buena lasa de cumplimentacion. Por idlimo,
apumtar qua no hay registros del afo 203) porgue fue lotalments
anomalo por culpa de la pandemia,

ENTREGAS A LOS TALLERES EN 1 HORA COMO MAXIMO
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J El grafico muestra como se

Este descenso confirma que
la distribucian ha racionalizade los envios. Como consecusncia
de allo, el tempo medio de entrega en 2014 erade Thara y 43

midnutos y

NUMERD DE TIENDAS DE RECAMBIOS / DISTRIBUIDORES
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d Ezle cuadro refleja coma

deracambios
porlo que en 2022 operan un 12% menos que en 2012, Entre
10 v 2027 el saldo twe un -2,5%, el 0,9% tueron nuevas
aperturasy 5,4%, clerres,

1 AL 10, ZCOMO VALORA LA

LA FORTALEZA DE SU NEGOCIO
CONTINUIDAD EN EL FUTURD?
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TOTALTIENDAS | 3% | 49% | 15% S 18
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J Los datas que redne GiPA constatan que las empresas de la
distribucion de recambios muestran bastante confianza en la
continuidad de su negocio a corto y medio plaze. Esle oplimismo
aun es mayor en las tiendas agrupadas.
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odelo global

Paco Hemandez, presidente de AEACA

5 evidenie q vz lainfluencia
pras es or en nuestro pais vec

un conte

saria descabellado decir que en E
mado portugu da ver mas
das & incluso tien
tas, va que su rentabilidad aumenta, tanto por las cond
como por La logistica,
Me atreveria a decir gue en Porlugal empieza a funcionar
guo “modo espaiol”, més recambistas que frabajan di-
on fabricanles. La pregunta as i saguirn luncio
dos modelos {portugués’ v ‘espanol’) o solamente al
maodalo global gue cada dia se impone mas en Espaia. Particu
larmente, desde AEACA, creemos que serd esle dilimo el gue

52 acabe imponienda si e y lo ha hecho ya.

“LA PREGUNTA ES SI SEGUIRAN

FUNCIONANDO DOS MODELOS
(‘PORTUGUES’ Y ‘ESPANOL’) O SOLAMENTE
EL MODELO GLOBAL QUE CADA DIA

SE IMPONE MAS EN ESPANA.”
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