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onvarias normativas en
las que ladistribucion de

s recambios nosjugamos

el futuro de nuestros ne-

gociosacortoy medio plazo.Eneste
punto, lalaborqueserealizadesde

Espafa, nuestrainterlocucion es muy
importante.

Quisiera explicar brevemente la hoja
derutadelos proximos mesesen ma-
terianormativa parala posventa:

Junio. En este mes, el Reglamento
461/2010debe serrenovado. A priori,
la posicion de la Comisién Europea
esalargarsuvidadurante cincoafios
mas. Paraello, hemos tenido que
convenceralasinstanciaseuropeasy
espafolasdelaimportanciade man-
tenerlovivo,tanto parael computode
empresas que componen la posventa
como paraelusuariofinal. Conuna
finalidad comun:la de establecer mas

La importancia de las leyes
en nuestro negocio

L

Encuantoalaconectividad, se espera
gue en Europa, Parlamento y Consejo
Ileguenaunacuerdorespectoalaley
de datos. Estanormativa daria capaci-
dad de eleccién al usuario del vehiculo,
odecualquierdispositivo conectado,
respectoalos proveedores que traten
sus datos para ofrecerle diferentes
servicios.Sin embargo, llevamos afios
trabajando en unanormativa especifi-
cadeconectividad de la posventa que
no reflejeambigliedades y nos otor-
gue seguridad juridica;de forma que
podamos serinnovadores y competi-
tivossin ningln tipo derestriccion de
acceso o comunicacionconelvehiculo
y el conductor.

Figiefa (laasociacion europeade dis-
tribuidores) y Ancera es fundamental.
Esporellogue el apoyodelsectoren
suconjunto,asicomode las personas
guelointegramaos, esimprescindible.
Remar en unamismadireccién nos
llevaaunasoliday productiva defensa
de nuestros intereses comunes.
Figiefatrata de coordinarnosatodos
los paisesyrepresentarnosanivel
europeo, conreuniones constantes
conlaComision Europeaosusdirec-
cionesgenerales.Asuvez,enAncera
hacemosdeinterlocutor conlos mi-
nisterios y representantes espanoles
en Europa, paraescalaruna posicion
gue permitaalaposventainde-
pendiente ser competitiva. En este
sentido,y debido alaimportanciay
globalidad de actores en el merca-
dodelaposventa multimarcaen

y mejoresservicios,innovadoresya
precios mascompetitivos. También
nos hemos enfocado en lasupervi-
sion mejorada del cumplimiento del
reglamento.

Por ultimo, hemos puesto el focoen
el desarrollo de dos cuestiones:la
previsién de tendencias que puedan
restringirel mercado (anticipando
soluciones) ylamejorade laofertade
servicios de ladistribucién,conacceso
acualquiertipologiade piezas.

Finalmente, las operaciones de piezas
guevemosdelautomavil,como los es-
pejos, laslunasolos paragolpes, se es-
tandebatiendo en Europa. En Espafa,
graciasaasociacionescomo Anceray
Aecar (la Asociacién Espafiolade laCa-
rroceria) contamos con lacldusulade
reparacion, que nos permite fabricar,
distribuireinstalar piezas paraque
elvehiculoserestaure asicomosalio
de fabrica.Muchaos paises europeos
guieren escalarel modelo competitivo
de Espafa.De hecho, la propia Europa
buscaun mercado conigual regula-
cion.Aquijugamaosun papel ylabor
fundamentales, no séloen pro del
recorrido yalogrado ysu consolida-
cién,sinodecaraalacontinua mejora
del mismo.
Este breverepaso pornuestranor-
mativa, refleja una minima parte del
trabajo que Anceradesarrollay ha
= rizaciondel acceso totalala desarrollado durante los Ultimos afios.
? % informacién técnica. Conunimpacto MAYUSCULO en la
ﬂ' posventa que,en multitud de ocasio-
’ Ultimo trimestre. Antes de fi- nes, se haceintangible. Trabajo sin el
nales de afio, esperamas grandes cual, conviviriamos enunsectorno tan
avancesenlorelativoalaco- grande nitan competitivocomoel que
ol nectividad yalaarmonizacion  disfrutamos.Y que, muy probable-
europeaen lareparacionde mente, no tendria nada que ver con el
piezasvisibles. gue hoy conocemos. m

Agosto.Esel mesenelquedeberia
estarvigente el esquema SERMI, sobre
loquellevamaos afios trabajando.
Esteconceptoesunapuertade
accesoestandaralainforma-
ciontécnica massensible,
- relacionadaconelantirrobo.
Ademas, esunapuertadeen-
tradaaunafuturaestanda-
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